
Passez à la vitesse superieure

De la stratégie à l’action : maîtriser la direction commerciale 







L'objectif n'est pas d'exclure, mais de garantir la qualité des échanges et des
ateliers. Nous recherchons :

Conditions de réussite 

Niveau Bac ou équivalent,
avec une expérience

significative sur le terrain,
jusqu’à Bac+5, avec 2 à 3 ans
d’expérience professionnelle.

Au moins 2 à 3 ans
dans une fonction

commerciale ou de
management

Une offre ou activité
commerciale réelle à
travailler pendant la

formation



L’expert formateur

Dr. Taher Sabir
مدير خبير

40 ans d'expériences

Docteur en sociologie des entreprises 

Consultant senior en management
stratégique

Ex Directeur Commercial dans plusieurs
secteurs

Coach et monitor en développement
personnel
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Temps pour appliquer concrètement ce que vous apprenez
Avec des sessions de cadrage et d’accompagnement entre séances
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100% Applicable

Tout au long du workshop 
nous travaillons sur :

VOTRE produit, 
VOTRE marché, 
VOS données

Démarche Pratique



Formation orientée résultats et mise
en œuvre Pratique

Pourquoi suivre cette formation

Méthodologie complète et structurée

Animée par Dr. Taher SABIR un ancien
directeur commercial expérimenté

Livrables directement exploitables à
votre entreprise

















6 jours présentiel
(Casablanca)
et 6 sessions de
suivi (en ligne)



Direction Commerciale 360°



06 05 84 28 29



WhatsApp 06 05 84 28 29


